
現在、中小機構中国本部における経営支援アドバイザーを務め、また平成 12 年から中小企業
大学校、東京校、関西校、広島校の講師など「経営革新」「販路開拓」をテーマとした、講演、
研修、及び成長戦略の策定、経営改善計画の策定等コンサルティングに取り組んでいる。
　経営革新や経営改善などにおいて、戦略を構築し事業計画を策定するだけでは不十分と考え、
平成19年からは、より効率的で効果的な販路開拓の進め方の研究に着手。販路開拓に成功した
企業の成功要因をもとに、7つの原理原則と 4枚のフォーマットを開発し、販路開拓に取り組
む上で必要な準備を支援している。
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